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DOBRZE PRZEMYSLANE
DZIALANIA

WCHODZENIE NA RYNKI MIEDZYNARODOWE, SZCZEGOLNIE JEZELI MOWIMY O NOWYCH
TECHNOLOGIACH, TO POTENCJALNIE DOCHODOWE, ALE RYZYKOWNE PRZEDSIEWZIECIE.
WYKORZYSTUJAC SWOJA WIEDZE | DOSWIADCZENIE ZURICH BERLIN WARSAW CONSULTING
UtATWIA PRZEDSIEBIORCOM START NA NOWYCH OBSZARACH.

anotechnologie, innowacyjne rozwiazania technolo-
giczne w dobie obecnej stanowia nieodtgczny ele-
ment dziatan wielu spétek o zasiegu globalnym. To
praktycznie codzienno$¢ kazdego przedsigbiorcy,
strategicznie udrazniajacego nowe kanaty sprzedazy i dbajacego
w ten sposob o dobrobyt i sukces swego przedsiebiorstwa. Nie
mniej wazne pozostaja strategiczne planowanie rozwoju i ekspan-
sji przedsiebiorstwa na rynki zagraniczne, jak tez narzedzia i dzia-
tania to umozliwiajace, m.in. w postaci doradztwa badz lobbingu.
Nie da sie jednoznacznie odpowiedzie¢ na pytanie, co oznacza
sukces. Dla kazdego bowiem jest czym innym i inaczej jest mierzo-
ny przez przedstawicieli roznych branz. Zesp6t doradczy i anali-
tyczny Zurich Berlin Warsaw Consulting swoje sukcesy mierzy po-
przez pomysine dziatania w imieniu Klientow zaréwno w zakresie
pozyskiwania kapitatu inwestycyjnego, i obrotowego z dotagji
unijnych lub od inwestorow. Wspotpracujac z polskimi i niemiec-
kimi instytutami technologicznymi staramy sie przektadac¢
juz ponad 15-letnie doswiadczenie, wiedze i kontakty
na konkretne pieniadze.

Doskonale zdajemy sobie sprawe z tego, ze nie wszyst-
ko da sie wykonac. Dlatego tez przed rozpoczeciem |
jakiejkolwiek wspotpracy skrupulatnie weryfikujemy §
kazdy powierzony nam temat pod wzgledem jego wy-
konalnosci, innowacyjnosci, jak tez rentownosci na
rynku wiasnym i zagranica.

W szczegolny sposob zachecamy rodzimych przed-
siebiorcow do obserwowania i pilnowa-
nia wrecz ruchéw partneréw bizne-
sowych z Niemiec, m.in. w stosun-
ku do krajow Afryki. Wazna bo-
wiem informacje stanowi wiedza

o tym, jakie kierunki obiera obec-
nie biznes w Europie. Rzad Niemiec
przygotowuje specjalng linie
wsparcia dla przedsiebiorstw nie-
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mieckich, ktére decyduja sie wejs¢ na rynki afrykanskie. Jest to
wyzwanie nie tylko ze wzgledu na warunki formalno-prawne, lecz
przede wszystkim na aspekt psychologiczny i specyfike kulturowa,
majace kolosalne znaczenie w biznesie.

W ramach ZBWC wspotpracujemy bezposrednio z piecioma krajami
Afryki, dlatego z doswiadczenia wiemy, iz jest to temat cigzki, wyso-
komarzowy, ale wymagajacy duzego zaangazowania zarébwno ze
strony technicznej, doradczej, jak i samego przedsiebiorcy szukajace-
go nowego kierunku rozwoju swego przedsiebiorstwa. Wiemy tez, ze
w fazie dobrobytu przedsiebiorstwa rzadko kontroluje sie to, co moze
szybko przerwac dobra passe sprzedazy lub innymi stowy pozyskiwa-
nie nowych kontraktow. Na to zagrozenie staramy sie rowniez uczuli¢
przedsiebiorcow, ktorzy powierzyli nam proces wejicia na rynki zagra-
niczne i sprzedaz technologii wytworzonych w naszym kraju.

Chcac zaistnie¢ na rynku miedzynarodowym, co stanowi je-

den z decydujacych czynnikéw rozwoju wspoétczesnego

biznesu, polscy przedsiebiorcy powinni wykorzystac site

pozytywnego lobbingu, jaki nalezy stosowac w celu

osiagania korzysci biznesowych w kraju, w ktorym

chca zaistnie¢. Lobbing czesto kojarzy nam sie z ko-

\ rupcja i fapowkami. Nic bardziej mylnego. Jest to

zjawisko powszechnie stosowane. Zaden duzy pro-

jekt inwestycyjny badz badawczo-rozwojowy nie

jest w petni mozliwy bez odpowiedniego lobbowa-

nia w postaci konsultacji badz fachowego doradztwa
biznesowego.

O takie kompleksowe wsparcie dbamy
w ramach ZBWC. Nasza wiedza, do-
$wiadczenie i miedzynarodowe
zaangazowanie potaczone z pa-
sja, pozwalaja nam z cata odpo-
wiedzialnoscia zapewni¢ wyso-
ka jakos¢ swiadczonych ustug
w Polsce i zagranica.



